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Predmét predklada studentlim interaktivni formou teoretické i praktické spektrum problematiky
vedeni privatnich i statnich zdravotnickych zafizeni (ZZ) malé a stfedni velikosti. Studiem pfedmétu se
student dozvi, jak pohlizet na vedeni ordinace jako malé firmy, bude mu pfiblizena problematika
pofizeni a prodeje ordinace véetné stanoveni jeji ceny. Zorientuje se v oblasti marketingu ZZ (jeho
pfinosnost, potrfebnost, aplikaci na konkrétnich ptipadovych studiich). Naudi se zanalyzovat si
podnikatelské prostfedi ordinace a v neposledni fadé se nauci zaklady prace s tymem, planovani a
firemnich strategii. Nabyté znalosti student prokaze sepsanim vlastni kvalitni semindrni prace.

Studiem tohoto predmétu dale ziskate predevsim mozZnost pribéziné konzultovat realné problémy,
pripady a situace zvasi praxe s lektorem — expertem na danou problematiku, a vramci téchto
konzultaci pod jeho odbornym vedenim zpracovat jejich feSeni formou prakticky orientované
pripadové studie (seminarni prace). Diky tomu, Ze konzultace neprobihaji skupinové, ale pouze pfimo

.....

obav ze sdileni téchto udajli s dalSimi studenty.

Vystupem po absolvovani tohoto predmétu je tedy cenny dokument ihned dale pouZitelny ve vasi
firmé ¢i zaméstnani, s vysokou pridanou hodnotou diky one-to-one konzultacim s odbornikem.

e Vedeni zdravotnického zafizeni jako firmy

e Marketing zdravotnického zafizeni

e Vedeni zdravotnického personalu (Iékafského i nelékarského)

e Analytické postupy pfi vedeni zdravotnického zafizeni

e Dalsi témata v rdamci odborné plsobnosti lektora, po vzajemné dohodé

v _wvs

Pfedmét je zakoncen zpracovdnim seminarni prace, v niz student fesi konkrétni téma ze své praxe,
tykajici se daného predmétu, pfipadné nékteré z modelovych témat pripravenych lektorem (viz nize).
Seminarni prace je zpracovavana v rozsahu 7-10 stran formatu A4, z toho se musi jednat alesporn o 8
normostran textu. Seminarni prace je lektorem ohodnocena procentualné, ptricemz 50 % a vice
znamena Uspésné absolvovani daného predmétu.
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1. Vedeni lékafského /nelékafského personalu nemocniéniho oddéleni.

2. Rozdily v presentaci/filozofii vedeni privatnich a statnich zdravotnickych zafizeni

3. Vedeni personalu privatni ordinace

4. Marketing ve zdravotnictvi (privatni mala Zz, stfedni ZZ, problematika farmaceutickych firem)

5. Pofizeni privatniho zdravotnického zatizeni
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